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③専門分野

④資格等

⑤自己ｱﾋﾟｰﾙ

展示会・販路開拓・商品開発 展示会は、販路開拓を実現させるための有効な手段です。 出展前の準備を効率的に

実施し、会場でのスムーズな運営を指導します。 出展準備の前段階である目的・商品開発・販路戦略を踏まえた

出展計画と、展示会後の気づきときっかけ を会社の新たな力になるようアドバイスします。

イベント業務管理者

展示会は、販路開拓を実現させるための有効な手段です。展示会には、計画・準備・会期・確認の段階 があり、

段階により、その都度、確認事項があります。

出展前準備：出展目的の設定・展示商品・ブース レイアウト・チラシ・パネル 等

展示会会期：接客・お声かけ・配布物配布 等

効率良い、展示会出展を実施し、販路開拓のきっかけを掴み、ビジネスを拡大させるお手伝いをさせていただき

ます。

しみず ひろゆき

清水 博之

①専門分類

1.マーケティング 2.その他

その他場合

②主な職歴

経営戦略・マーケティング

エクシトコンサルティング

展示会

1997年４月～2003年7月 株式会社サンボード 営業企画 イベント

2003年10月～2010年３月  ビジネスガイド社 展示会主催

2010年４月～2012年３月 中小企業基盤整備機構 常設専門家D-egｇ

2013年5月～2014年3月 京都産業21 中小企業事業継続支援センター コーディネータ

2014年4月～ エクシトコンサルティング 開業

お問合せ：（公財）京都産業21 お客様相談室     京都市下京区中堂寺南町134 京都府産業支援ｾﾝﾀｰ

       TEL：075-315-8660 / FAX：075-315-9091 / Email：okyaku@ki21.jp


